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一个月7家被点名
持牌证券投顾机构自媒体违规频发

警惕理财骗局 中央汇金打假仿冒公司

海港人寿首度换将 直面“化险”下半场考验
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中央汇金还公布了21家仿冒公司名单，

仿冒主体包含福建源奕未来科技有限公司、

中投福布羅投資有限公司、中投海外資產管

理有限公司、中國投資海外發展集團有限公

司、中晟锦能（甘肃）能源科技有限公司、深圳

红杉汇投资合伙企业（有限合伙）等。

通过名称不难发现，前述问题公司名称

大多带有“中投”“中国投资”等字样，部分带

有“红杉”等知名投资机构名称。中央汇金明

确，名单内企业及其出资主体，和中央汇金不

存在隶属、股权、投资或业务合作关系，相关

经营活动均与公司无关。

官网显示，中央汇金公司是由国家出资

设立的国有独资公司。2003年12月，中央汇

金公司成立，总部设在北京，代表国家依法行

使对国有商业银行等重点金融企业出资人的

权利和义务。中央汇金公司根据国务院授权，

对国有重点金融企业进行股权投资，以出资

额为限代表国家依法对国有重点金融企业行

使出资人权利和履行出资人义务，实现国有

金融资产保值增值。中央汇金公司不开展其

他任何商业性经营活动，不干预其控股的国

有重点金融企业的日常经营活动。

值得一提的是，近年来，冒用国资、央

企、国家级头部投资平台名义实施理财诈

骗案件持续高发。不法分子精准抓住普通

投资者信任国资背景、迷信“国资兜底不会

亏损”的心理，包装虚假投资项目，诱导群

众投入资金。

联储证券研究院副院长沈夏宜分析，这

类骗局的核心逻辑，是把机构知名度包装成

信用背书，再将这份信用背书偷换成收益保

证。典型套路主要分为三步：一是伪造身份，

通过近似企业名称、伪造股权关系、虚假授权

文件，搭建仿冒网站、虚假App，刻意营造“国

资旗下平台”“官方专属投资渠道”的假象；二

是包装投资项目，将虚构的国家重点工程、政

策赛道项目包装成面向大众的理财产品，打

出“内部投资额度”“保本高收益”等话术吸引

投资者；三是小额返利收割，初期允许投资者

小额提现，制造稳定盈利假象，诱导投资者加

大投入，等到大额资金进入后，就设置提现障

碍，以“系统维护”“保证金”“解冻费”等名目

继续索要费用，最终平台失联。

在沈夏宜看来，不法分子热衷于蹭国资

和头部投资机构名号，本质是降低诈骗门槛。

国资机构自带国家信用联想，头部投资机构

代表专业形象与稀缺投资机会，双重光环很

容易降低投资者警惕心理，不少人会因此跳

过对业务资质、资金去向、项目风险的核查，

落入圈套。

需要注意的是，不少仿冒公司在工商系

统可查到注册信息，名称带有“中”“国”“汇

金”“中投”等关键词，普通投资者很难分辨。

联储证券研究院研究员魏争进一步称，

不能仅凭企业名称中包含“中”“国”等字样，

直接判定近似字号注册违法，需要结合企业

名称、申报过程和实际经营行为综合判断。

魏争提醒，普通投资者识别风险，要做

好四项核查，第一查关联关系，通过国家企

业信用信息公示系统，以及被冒用机构官方

网站交叉核验主体关系，不要采信推销人员

发来的股权截图、授权文件；另外查业务资

质，确认推介机构是否具备对应金融业务许

可，不能简单将经营范围中的“投资管理”当

成理财销售资质；同时查产品本身，仔细核

实发行主体、正式合同、资金投向和风险提

示；此外查渠道与收款账户，通过自行搜索

找到的官方渠道核实信息，不点对方发送的

不明链接，不向个人账户、非监管托管账户

转账。

北京商报记者刘四红

中央汇金投资有限责任公司（以下简称“中

央汇金”）再次“打假”。10月12日，北京商报记

者注意到，中央汇金近日在官网发布《关于谨防

冒用我公司名义进行诈骗的声明》称，有不法分

子近期冒用“中国投资有限责任公司”“中投公

司”“中投国际有限责任公司”“中投国际”“中投

海外直接投资有限责任公司”“中投海外”“中央

汇金投资有限责任公司”“中央汇金”“汇金公

司”“中央汇金资产管理有限责任公司”等名义

进行诈骗。

首度换将

近日监管一纸批文，海港人寿完成成

立以来首次总经理变更。

回顾此次人事更迭，今年4月，海港人

寿发布总经理变更公告称，因年龄原因，

乔宁不再担任公司总经理职务，海港人寿

聘任齐美祝为总经理，正式任命前由其担

任临时负责人，代行总经理职权。随着此

次任职资格获批，齐美祝结束了近半年的

临时负责人过渡阶段。

从齐美祝的履历来看，其拥有非常

丰富的精算条线经验。简历显示，齐美

祝，1972年7月出生，毕业于上海交通大

学工商管理专业，硕士研究生，中国精算

师、北美精算师。先后担任太平洋人寿团

体业务部市场开发处处长、产品开发部

产品管理处处长，陆家嘴国泰人寿总精

算师兼企划部总经理，太平养老党委委

员、副总经理、总精算师、财务负责人、董

事会秘书。

精算背景出身的高管成为一家寿险

公司的总经理意味着什么？中国企业资本

联盟副理事长柏文喜表示，精算型高管的

差异化优势不在渠道冲锋，而在于负债

成本测算、久期与现金流匹配、资本占用

和偿付能力管理、产品定价与利润测试

等，相较业务型管理者，精算背景高管更

擅长把“这张保单到底要付多少、资产能

不能覆盖”算清楚。

“相比于传统业务出身的管理者，精

算出身的高管更熟悉保单负债的真实成

本与久期结构，能够精准计量存量保单准

备金缺口，在资产端配置上更好做到资产

与负债久期匹配，更科学地压降高成本负

债。”中国城市专家智库委员会常务副秘

书长、浙大城市学院副教授林先平表示。

北京商报记者就相关问题致函海港

人寿进行采访，该公司表示，公司原总经

理因到龄退休已卸任，新总经理已正式到

任，管理层实现平稳过渡，各项工作有序

开展。目前公司经营稳定，客户保单权益

不受影响。

“贴地飞行”

海港人寿的前身是恒大人寿。2023年

保险保障基金公司、太平人寿以及广东

省、深圳市和重庆市三地国有企业共同设

立的海港人寿获批开业，并整体受让恒大

人寿的保险业务及相应的资产、负债，乔

宁出任首任总经理。

目前风险处置进展如何？据海港人寿

官网介绍：“公司全面达成新业务盈利等

三大核心经营目标，保费收入稳健增长，

降本增效成效显著，海港特色客户服务生

态体系初构完成。资产转移和风险资产处

置进度优于任务计划。”

不过，风险处置难点不在于新业务能

否盈利，历史存量包袱才是长期攻坚重

点。林先平指出，从国内问题寿险机构风

险重整的整体情况来看，多数机构已经完

成主体平移、保单承接等第一阶段处置

工作，但后续的存量负债持续消化、资产

清收处置、历史遗留纠纷处理仍是核心

难点。采用承接处置模式的险企，普遍要

面对底层资产变现慢、部分不良资产回

收率低、老保单条款复杂、客户投诉压力

较大等长期遗留问题。

目前，海港人寿尚未披露偿付能力报

告和年报信息，外界无法知晓其具体保

费、盈利等情况。不过，从该公司存量保单

收益水平的变化，能够在一定程度上观察

目前该公司的整体经营态势。

在利率下行周期，海港人寿的万能险

结算利率已明显走低。北京商报记者查阅

海港人寿官网发现，2026年9月，该公司

多款万能险产品按照2.5%、3%的结算利

率结算，部分产品结算利率或已触及合同

约定的最低保证利率。

如恒大附加金账户年金保险（万能

型，D款、F款）、恒大附加金管家年金保险

（万能型，D款）等多款产品按2.5%的年化

结算利率结算；恒大人寿附加金管家终身

寿险（万能型，B款）、附加金管家终身年金

保险（万能型，C款）、恒大金玉安泰六号年

金保险（万能型）等按3%结算。

而回溯历史，同一批产品曾有过高光

时刻，前述多款产品在高峰期结算利率能

维持在5.5%左右水平，至今几乎或已经

“腰斩”。

分红实现率是衡量保险公司分红能

力的关键指标。北京商报记者注意到，海

港人寿旗下部分分红险产品的分红实现

率也处于低位，如恒大金玉锦绣年金保险

（分红型）、恒大恒享鑫福终身年金保险

（分红型）2025年分红实现率均仅有5%。

行业交流数据显示，2026年7月陆续

披露的2025年度红利实现率中，超700款

分红险产品全行业平均实现率约72.6%。

即便在这个分化剧烈的坐标系里，5%的

实现率也属于垫底区间，意味着实际派发

红利远低于投保时的利益演示水平。

在林先平看来，海港人寿的分红险分

红水平、万能险结算利率处于低位，一方

面是受资本市场收益率下行、固收资产收

益率走低的大环境影响，保险公司投资端

收益承压；另一方面也可能是因为公司处

于风险处置期，出于审慎的精算假设、充

足计提准备金的要求，也会主动压低结算

与分红水平，优先保障公司偿付能力稳

定，夯实保单兑付能力。

北京商报记者李秀梅

年内，持牌证券投顾机构违规频发。

10月10日，厦门市鑫鼎盛控股有限公司

因存在自媒体内容未合规审核、个股投资

建议缺乏合理依据、员工通过个人微信私

荐股票并给出具体买卖点位、投资者适当

性管理不到位等多项违规问题被厦门证

监局采取责令改正、责令增加内部合规检

查次数并提交合规检查报告的监督管理

措施。总经理林劲、合规负责人庄东阳及

两名投顾从业人员钟凯峰、钱爱国被监管

谈话，相关情况一并记入证券期货市场诚

信档案。

据中国证监会最新披露，截至2026

年7月，全国持牌证券投资咨询机构共

76家，其中，多家机构在年内遭监管点

名。这些持牌投顾机构多依托短视频、

直播等新媒体引流，售卖投顾课程与个

股咨询服务，自媒体展业已成为违规高

发地带。

梳理各地证监局处罚决定书可发现，

行业违规呈现惊人的同质化。据同花顺

iFinD，截至10月12日，近一个月内，就有

7家机构被监管点名。除上述提及的机构

外，黑龙江省容维证券数据程序化有限公

司（以下简称“容维证券数据”）、财咨道信

息技术有限公司、财富在线（深圳）科技有

限公司3家机构被责令暂停新增客户，期

限均为3个月。其中，容维证券数据深圳分

公司还被暂停新增客户6个月，属于较为

严格的监管措施。对证券投顾机构而言，

暂停新增客户意味着一个季度甚至更久

的新业务收入归零，叠加整改验收、系统

重构，影响面较大。

此外，山东神光咨询服务有限责任

公司、四川钱坤云智能科技有限公司、

四川大决策证券投资顾问有限公司也

在近一个月内先后被监管采取行政监

管措施。

在黑猫投诉平台，北京商报记者搜

索7家机构，其中多家存在消费者投诉

案例，问题主要涉及机构投顾服务、课

程致使投资亏损。记者就整改措施采访

了上述多家机构，但截至发稿，未收到

相关回复。

透视多份监管函，误导性宣传、内控

不到位等仍是高频问题。具体集中于：自

媒体账号管理混乱；营销宣传夸大历史收

益，变相暗示盈利；投资建议风险揭示不

足；适当性评估、业务留痕落实不到位；部

分机构合规制度完备，但实际执行大打折

扣，出现内控“纸面化”。

南开大学金融学院院长田利辉分析，

持牌投顾频频出现“前台抓流量、后台合

规失守”的现象，根源在于商业模式与合

规逻辑的结构性冲突。“短视频直播的算

法逻辑追求即时转化，内容高频、诱导、暗

示收益更容易获客；而投顾合规要求审

慎、留痕、风险提示，两者天然对抗。更深

层的问题是，这种模式将投顾专业服务异

化为快消品式销售，获客成本侵蚀利润

后，销售端压力必然侵蚀合规底线。前台

流量与后台合规并非‘两张皮’，而是同一

利益结构下的必然取舍。”

而内控难以落地，核心来自激励结

构的系统性错位。田利辉表示，在“销售

至上”的考核体系下，合规是成本项而

非收益项，一线人员的收入与签约量挂

钩，合规审核被视作业务阻碍。此外，

部分机构合规人员占比极低。此前，上

海证券同业公会披露数据显示，检查

发现个别机构合规人员仅占1.9%，使得

合规审核在人力上就不具备穿透覆盖

短视频和直播的能力。“制度是有的，但

执行制度的人既没有动力，也没有余

力。”田利辉直言。

财经评论员郭施亮同样指出流量考

核带来的连锁风险。在流量为王的背景

下，部分持牌证券投顾人员抓住了流量红

利，疯狂追求KPI，应对短期业绩考核压

力。在追逐流量、过度追求短期业绩的背

景下，很容易忽略合规问题，从而造成后

台合规失守。合规资源与业务规模体量出

现了明显脱节，合规部门也并未做到勤勉

尽责和保持独立性，进一步造成内控机制

“纸面化”。

面对持续趋严的监管环境，行业格局

正在发生明显分化。田利辉认为，行业将

沿着“合规者稳进、优质者胜出、违规者退

出”的路径演变。新媒体渠道不会消失，但

不再是低门槛套利工具，而是合规能力的

放大器——谁能做到流量与合规的有效

融合，谁就能在存量竞争中拉开差距。反

之，依赖流量套利、合规形式化的机构将

被持续压缩直至退场。行业集中度上升是

确定方向。

北京商报记者刘宇阳王思奕
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海港人寿保险股份有限公司（以下简称“海港人寿”）迎来开业以来首次总经理变更。10月12日，北京

商报记者注意到，近日深圳金融监管局发布行政许可信息，齐美祝获批出任海港人寿总经理。

市场关注的不只是人事落定，更是这家肩负特殊使命的寿险公司，如何在利率下行、存量业务成本

高企的背景下，打赢风险处置的关键一役。


