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深耕京华十八载 金融相伴共成长
——杭州银行北京分行以多元金融赋能首都高质量发展

广告

立京华沃土，担金融使命。2008年，杭州银行北京分行扎

根京城，自此与首都城市建设、产业升级、民生发展同频共振、

共生共荣。十八载深耕笃行，分行从单一网点起步，逐步搭建

起全域化服务网络、专业化人才梯队，逐步成长为全行规模领

先、区域影响力突出的分支机构。截至2026年6月末，分行资产

总额近1500亿元，综合服务实力与区域赋能能力持续跃升。

立足首都高质量发展战略布局，杭州银行北京分行坚守

金融服务实体经济本源，深度践行金融“五篇大文章”发展要

求，锚定首都科技创新、对外开放、城市治理、民生保障等核心

赛道，聚焦主业、精准赋能。分行立足属地产业特色，重点深耕

科技金融、跨境金融、供应链金融等特色领域，以专业化、差异

化、全周期金融服务，精准对接首都产业迭代、企业成长与城

市发展多元需求，以实干担当筑牢金融支撑，为首都经济提质

增效、转型升级注入持久金融动能。

聚力科创金融
厚植新质生产力发展根基

当下，科创产业迎来爆发式增长。商业航

天、人工智能、集成电路、算力硬件等新兴产业

集群加速集聚，一大批硬核科创企业扎根生

长，成为首都培育新质生产力、实现高水平科

技自立自强的核心引擎。但硬科技“轻资产、长

研发、高投入”的天然属性，使得融资周期错

配、传统信贷适配难等问题始终相伴而行。

深耕首都科创赛道、赋能新质生产力发

展，是杭州银行北京分行长期坚守的核心发

展主线。分行打破传统授信固有思维，摒弃单

一报表评判模式，重构科创企业价值评估体

系，聚焦企业核心技术壁垒、行业赛道前景、

政策红利与长期成长潜力，打造“融资+融

智+融资源”全周期综合服务体系，以定制化

金融方案适配科创企业全生命周期发展需

求，陪伴企业穿越研发周期、助力科技成果产

业化落地。

杭州银行北京分行针对国内某头部商业

航天企业的金融支持，正是这一模式的最佳

注脚。该企业深耕火箭研发与发射服务，手握

多项自主可控核心技术，行业壁垒高、发展潜

力大。但正值技术攻坚、产能扩容的关键期，

持续大额研发投入催生巨额资金需求，尚未

盈利的经营现状叠加传统信贷思维局限，企

业发展扩张一度受阻。

针对企业经营特性与核心融资痛点，分行

主动靠前对接，秉持“不唯报表、唯技术、唯成

长、唯赛道”的科创金融理念，依托专业研判能

力精准评估企业价值，高效完成授信审批，为

企业批复3亿元综合授信额度，落地近1亿元流

动性贷款，精准覆盖企业科研攻关、设备迭代、

生产基地建设等核心资金需求，为企业技术创

新与产业化落地注入关键金融活水。

分行跳出单一信贷服务思维，以生态化

服务助力科创企业长远发展。在资本端，联动

地方产业引导基金、头部创投机构，为企业拓

宽股权融资渠道；在产业端，搭建科创产业交

流平台，撮合产业链上下游资源对接、技术协

同，推动产业抱团发展；在企业端，动态跟进

债券发行、资本运作等多元需求，迭代升级综

合服务方案。截至2026年上半年，分行科技金

融贷款余额突破百亿元，累计服务近千户科

技型企业，持续构建“科技—产业—金融”良

性循环。

深耕跨境金融
护航中资企业全球化发展

放眼全球产业链重构浪潮，首都对外开

放门户优势持续凸显。一批市属基建龙头、高

端制造、科创企业正从“产品出海”迈向“产业

出海、资本出海”，深度布局“一带一路”沿线

市场，境外债发行置换、全球资金归集、多币

种汇率避险等多元跨境金融需求集中释放。

北京分行立足双循环发展格局，深耕跨境金

融赛道，打造一站式、全链条、定制化跨境金

融服务矩阵，全力护航首都企业全球化布局。

北京某头部建工集团深耕“一带一路”海

外工程建设，业务版图遍布全球各地。2022年

以来，分行精准对接企业资金缺口，依托成熟

的跨境信贷业务体系，高效落地两笔跨境融

资业务，金额超1亿美元，为企业稳步推进项

目提供坚实的流动资金保障。针对企业境外

平台融资渠道单一、综合融资成本偏高的发

展难题，创新性地为其设计并落地了分行首

笔自贸保贷通业务，金额达700余万英镑，盘

活企业境内优质授信资源，通过“境内授信、

境外使用”的创新服务模式，精准置换境外存

量融资，有效压降企业综合融资成本，优化境

外主体负债结构，为企业境外轻装上阵、稳健

经营提供有力支撑。

针对另一家老牌电站锅炉制造企业重返

国际市场的发展需求，分行精准破解企业海

外项目“非标”保函业务堵点，法务团队前置

介入、精细推敲保函文本，联动海外业主多轮

磋商，高效落地逾亿元非融资性保函，扫清企

业海外项目落地核心障碍。

杭州银行北京分行始终立足企业出海真

实场景，深挖跨境经营隐性痛点，摒弃标准化

产品照搬模式，结合企业行业特性、经营节奏

与合作需求，提供差异化定制服务。截至2026

年6月末，分行已服务百余家企业境外经营主

体，国际结算量近60亿美元，同比增长近1.8

倍，持续畅通境内外资金流通渠道，以专业跨

境金融服务助力首都高水平对外开放。

链通民生
供应链金融织密城市运维温情脉络

城市精细化治理、高品质民生服务，是首

都高质量发展的重要底色。市政环卫、市容管

护等城市运维领域，汇聚大量轻资产小微企

业，普遍存在账期长、周转慢、融资难等问题，

直接影响基层服务队伍稳定与城市运维效

能。如何让金融活水直达城市运维最前沿？杭

州银行北京分行以数字化供应链金融交出一

份暖心答卷。

顺义区属某环卫国企承担着全区道路保

洁、垃圾清运、市容管护等民生重任，联动数十

家上游劳务小微企业，维系数百名环卫工人的

日常生计。随着城区运维范围持续扩大，环卫

行业重运营、长账期特征凸显，与此同时，核心

环卫企业存量综合授信额度充足，但长期存在

授信闲置未充分运用问题。杭州银行北京分行

主动深入环卫作业园区、清扫一线实地走访，

量身定制以“云e信”线上供应链平台为核心的

综合方案。方案依托区属国企信用背书，由核

心企业批量向上游劳务服务商开立电子债权

凭证，小微服务商在线完成凭证拆分、流转与

融资，劳务工程款全流程线上闭环管理，确保

环卫工人薪酬足额、准时发放。

截至2026年6月末，该产业链累计开立云

e信近10笔，投放融资近700万元。金融活水

顺着市政业务链条层层传导，形成三方利好

的良性循环：环卫国企盘活闲置授信，从容兑

付月度劳务工程款；上游小微企业快速回笼

现金流，足额准时发放薪资；一线环卫工人收

入按期落袋，环卫服务队伍稳定在岗，真正以

一套链上方案，实现国企、小微、基层劳动者

三方共赢。

如今，顺义环卫供应链项目已成为分行

服务首都民生场景的标杆样板。下一步，分行

将把这套模式复制推广至市政养护、园林绿

化、社区物业等同类型赛道，持续以供应链金

融疏通民生产业链薄弱环节，用金融温情守

护市井烟火，为首都基层治理现代化注入源

源不断的金融动能。

十八载深耕笃行
初心如磐共启新程

十八载栉风沐雨，十八载同心同行。从初

来乍到的“南方来客”，到深度融入城市肌理

的“金融合伙人”，杭州银行北京分行早已与

首都发展血脉相连、休戚与共。从纾解万千小

微商户的经营之困，到赋能重点产业的迭代

升级，分行始终将自身发展锚定在属地产业

升级、城市建设、民生保障的坐标之上。

站在“十五五”全新起点，首都高质量发

展的宏伟画卷正徐徐铺展，科技创新、对外开

放、城市精细化治理、绿色低碳转型多重机遇

交汇叠加。杭州银行北京分行将继续坚守属

地深耕初心，持续擦亮科技金融、跨境金融、

供应链金融三大特色品牌，做深做实绿色金

融、普惠金融民生服务，迭代升级数字化金融

工具，完善全周期综合赋能体系，以更专业的

服务、更温暖的底色、更坚实的金融力量，持

续浇灌首都实体经济沃土，为首都经济高质

量发展贡献杭银力量。

图片来源：企业供图

分红险奔向“C位”

2026年的人身险产品市场，兼具“保底收

益+分红”特点的分红险正成为备受瞩目的焦

点。为进一步防范利差损风险，保险公司正加

速调整产品结构，分红险替代部分传统险的

步伐明显加快。

中国保险行业协会在2026年第二次例行

新闻发布会上公布的同业交流数据显示，

2026年1—6月，分红险原保险保费收入

10126亿元，同比增长94.4%。

本轮分红险的爆发并非短期行情炒作，

而是宏观环境变迁的必然结果。苏商银行特

约研究员付一夫表示，本轮分红险爆发式增

长，根植于宏观经济的深层转折与居民财富

配置的再平衡。在利率中枢持续下移、传统

存款与国债收益日渐摊薄的环境下，大量到

期储蓄面临“资产荒”，而分红险凭借“保底

收益+浮动分红”的独特结构，恰好兼顾了安

全性与进取性，有效回应了公众在低利率时

代对稳健增值的迫切期待。同时，监管政策

主动引导行业压降刚性负债成本，鼓励发展

浮动收益型产品，保险公司顺势而为，加大

供给，供需两端形成强烈共振。

中国企业资本联盟副理事长柏文喜进一

步分析，2026年上半年分红险保费同比大增

94.4%，核心源于“资产荒”下的存款搬家，当

前定存利率跌破2%、资金寻求替代，以及权

益市场回暖，放大了“保底+浮动”产品的收益

弹性。

可以说，在利率持续下行的市场环境中，

分红险的产品优势被进一步放大，精准承接

市场避险资金需求。与银行理财相比，分红险

具备刚兑属性；与银行定存相比，分红险在预

定利率部分具有“后发”优势，能为五年期定

存到期客户提供长期理财路径。在银行存款

利率持续下行、高息定存集中到期的背景下，

兼具固定收益与浮动分红的分红险成为投资

者青睐的投资品种。

营销挑战大

区别于传统固定收益险种，分红险的收

益结构具备鲜明的二元属性，主要由保底回

报与浮动超额回报两部分构成。其中，保底收

益依托产品预定利率确定，为客户锁定基础

收益；超额收益则为预定利率之外的浮动分

红，不作刚性承诺。

这也代表着，险企的投研实力直接决定

了产品分红水平、市场竞争力以及长期经营

稳定性，成为拉开行业发展差距的核心变量。

在新的竞争格局下，资产管理能力成为

分红险赛道的核心壁垒。付一夫表示，在投资

端，分红险的竞争力根本上取决于险企的权

益资产管理和超额收益获取能力，这对资产

负债匹配、投研体系建设提出更高要求。在利

率持续走低的背景下，如何在风险可控的前

提下实现稳定分红，成为决定产品吸引力的

胜负手。尤其对于中小险企，资本实力和投研

人才相对薄弱，经营压力更为凸显，行业分化

将进一步加剧，只有投资功底扎实、经营稳健

的公司才能在长期竞争中胜出。

向分红险转型，已不仅仅是产品形态的

切换，更成为关乎行业生存的系统性重塑。柏

文喜表示，分红险已从单纯的负债端产品转

变为险企投资能力的试金石。头部险企凭借

投研优势将进一步收割份额，而中小险企若

投资端乏力，高成本负债将成为沉重包袱。

同时，对于从业者而言，也面临新的挑

战。前些年，行业主推增额终身寿险，这类产

品收益固定、产品结构简单易懂，无论是保险

代理人还是客户，都能轻松理解其特点和优

势。但如今，分红险逐渐成为市场主流，其产

品结构复杂，对代理人的专业水平提出了更

高要求。

业内人士分析，在销售端，代理人必须摆

脱过去固定收益产品的简单话术，转向深度理

解分红机制、公司投资策略与长期财务规划，

清晰地解释出浮动收益的波动逻辑，并建立持

续跟踪服务的专业形象。客户不再只看收益高

低，更关注分红实现率与公司信誉，这就要求

代理人真正成为客户的长期财富顾问。

长期增长空间明确

为规范分红险高速发展过程中的潜在

行业乱象，监管层面持续出台规范政策，全

方位划定行业合规边界，推动市场向高质量

规范发展。年初监管下发的《人身保险产品

“负面清单”（2026版）》将“分红型保险产品

说明书中红利分配政策承诺的分配比例高

于利益演示水平”的情形列为违规；此外，分

红险演示利率上限的调整已于7月1日落地，

由3.9%统一下调至3.5%。各保险公司高于

3.5%演示利率的产品在6月30日前完成了变

更备案或停售。

监管政策的规范升级，重在纠偏行业乱

象、夯实发展根基，分红险的核心产品优势

与市场地位并未削弱，未来依旧是人身险市

场的主力核心产品，长期增长空间依然明

确。华创证券测算，2026年居民存款搬家或

驱动保费新单销售，中性场景下行业规模保

费预计达5.6万亿元，其中分红险保费或贡献

2.1万亿元。

展望未来，业内普遍认为，分红险的市

场竞争力将持续凸显。科方得咨询机构负责

人张新原认为，因为分红险兼具保底收益和

浮动分红，在传统寿险预定利率趋于稳定

时，分红险的相对吸引力增强，未来分红险

的客户接受度会继续提升，尤其是在低利率

环境下，高分红实现率的历史表现会增强消

费者信心。

业内人士补充表示，保险公司通过加强

分红险产品的设计与推广，比如提高分红透

明度、优化投资组合以确保稳定的红利分配，

将进一步促进分红险市场的健康发展。

北京商报记者李秀梅

分红险是近几年市场的新宠，其“固定+浮动”的机制设计，既可以降低险企刚性成本，又可以让客户分享公司经营

成果，成为各家保险公司重点开发的产品之一。7月31日，中国保险行业协会在召开的2026年度第二次例行新闻发布会

上介绍，根据同业交流数据，2026年1—6月，分红险原保险保费收入10126亿元，同比增长94.4%。可以说，这款兼具保

底收益与浮动红利的保险产品，成功承接市场海量低风险理财资金，稳稳占据了“C位”。不过，更应注意的是，分红险真

正“红”起来以后，对险企的销售端和投资端都提出了更高要求。


