
7

民营银行收紧合作 助贷平台再迎大考

出清行业乱象 私募监管函密集落地

编辑赵天舒 美编 李烝 责校池红云 电话：64101949 bbtzbs@163.com

金融 FinanceFinance北京商报2026.7.31

违规集中在四大领域

私募行业严监管态势持续走深走实。7月

29日，南京全炻私募基金管理有限公司因报

送从业人员信息不真实、不准确，被江苏证监

局出具警示函。本轮处罚并非孤例，同花顺

iFinD数据显示，7月以来，中基协、中国证监

会及各地证监局累计向私募机构开出154张

监管函，数量较去年同期152张小幅增长，监

管检查频次、覆盖力度持续加码。

拉长时间维度，年内私募监管惩戒力度

进一步升级。同花顺iFinD数据统计，2026年

以来私募行业累计收到1565张监管函，远超

去年同期的1464张，行业违规暴露数量显著

抬升。从密集披露的监管函来看，当前私募行

业违规问题高度集中在四大领域。

首先是募集环节违规，未履行或未适当

履行投资者适当性管理义务问题频发。2026

年6月，宁波青雨投资管理合伙企业因投资者

适当性管理不到位、未定期开展适当性自查

被宁波证监局出具警示函；2026年7月，上海

维佳私募基金管理有限公司因公司从业人员

在宣传推介过程中向投资者宣传的私募基金

投向与实际投向不符、未按规定履行适当性

义务被上海证监局出具警示函。

同在募集环节，部分私募机构承诺保本

保收益、委托无资质机构募资等问题也频频

出现。2026年4月，上海银极资产管理有限公

司时任法定代表人因向投资者承诺保本保收

益被上海证监局出具警示函；2026年7月，珠

海伯嘉投资基金管理有限公司通过关联方承

诺回购的方式向投资者承诺保本保收益被广

东证监局出具警示函。

其次是投资运作违规，挪用基金财产、让

渡管理人权限、偏离主业从事无关业务等乱

象突出。2026年1月，利得资本因挪用私募基

金财产等违规行为被罚310万元，实际控制人

被禁入市场10年。此类违规行为完全背离了

私募基金“受人之托、代人理财”的受托管理

本源，将投资者资金置于不可控的风险之中。

再次，信息披露同样成为违规高发地。例

如，未按合同约定向投资者披露重大信息、登

记备案信息不真实不准确、变更不报等行为。

据同花顺iFinD数据，7月以来，已有至少11家

私募机构因信息披露违规被采取监管措施。

此外，还有内部控制违规问题，包括风控

岗位长期空缺、关联交易制度缺失等。2026年

3月，四川东旺股权投资基金管理有限公司因

存在合规风控负责人为兼职人员，内部管理

制度执行不到位，关键交易场所未进行有效

管理被四川证监局责令改正。

南开大学金融学院院长田利辉指出，募

集环节风险错配、投资运作让渡管理权等多

项违规问题频发，主因有三：其一，部分中小

机构将私募牌照视为融资工具，在募资压力

下牺牲合规底线；其二，过往自律监管为主模

式下，处罚力度偏轻，警示函占比超80%，难

以形成有效震慑；其三，内控缺失导致“通道

化”盛行，管理人实质放弃投资决策权。

田利辉直言，这些乱象不仅侵害投资者

知情权与公平交易权，更易诱发利益输送、资

金挪用等系统性风险。若放任发展，将动摇行

业信义义务根基，最终导致劣币驱逐良币的

恶性循环。

近一年3张千万级罚单

行业乱象不断，监管重拳也在持续加码。

今年以来中国证监会及各地监管局已开出3

张千万级罚单。其中，6月26日，深圳证监局对

玖瀛资产、腾创投资及相关人员罚没近6000

万元，一举刷新私募领域罚没金额最高纪录，

实际控制人被处5年证券市场禁入及5年证券

市场禁止交易措施。

回顾近一年，还有优策投资案罚没超

3500万元、瑞丰达案罚没超4100万元。3张罚

单金额逐级递增，清晰地勾勒出监管执法力

度持续升级的轨迹。从上述三大案件来看，问

题主要集中在侵占挪用基金财产、向监管和

投资者报送虚假信息两大核心违规，且存在

虚假登记备案、违规募集、偏离主业等问题。

针对上述现象，财经评论员郭施亮指出，

当前私募行业呈现出合规性监管趋严的特

征，处罚力度提升背后反映出穿透式监管执

行力度不断提升，且合规要求从局部转向全

方位。

在监管函密集落地的同时，距离2024年8

月1日起正式施行的《私募证券投资基金运作

指引》约定的24个月过渡期截止日——2026

年7月31日仅剩最后一天。根据规定，过渡期

结束后未整改的基金不得新增募集、不得展

期。新规通过500万元存续规模红线、双25%

分散投资要求、杠杆与衍生品管控、规范化申

赎机制等硬性约束，精准直击当前私募重仓

炒作、高杠杆运作、空壳存续、运作不规范等

核心乱象。

在监管函密集出具与新规落地的双重驱

动下，行业“扶优限劣”成效显著。中基协发布

的最新数据显示，截至2026年6月末，存续的

私募基金管理人已从年初的19231家精简至

18662家，减少569家。与此同时，全市场存续

私募基金总规模达23.66万亿元，较年初的

22.15万亿元增长6.82%。“机构数量降、管理

规模升”的高质量发展格局清晰可见。

郭施亮表示，当前的严监管态势对私募

行业而言，将会面临合规成本大幅提升、过往

监管漏洞逐渐弥补等情形。在上述背景下，私

募行业或加快优胜劣汰的节奏，违规自融或

利益输送问题有望逐渐得到根本性解决，有

利于行业的长远健康发展。机构方面，对于合

规完善且制度健全的头部私募来说，竞争优

势逐渐突出，部分中小私募可能会面临运作

承压，出清速度也可能会加快。

田利辉强调，监管层通过“分类检查+备

案便利”差异化政策，引导行业从“规模竞赛”

转向能力本位竞争。最终，只有坚守信义义

务、具备持续阿尔法创造能力的管理人，才能

在规范中赢得长期发展空间。

北京商报记者 刘宇阳实习记者王思奕

行业新规过渡期将尽，私募机构面临的合规监管也越发严格。7月29日，

江苏证监局发布公告表示，南京全炻私募基金管理有限公司因报送从业人员

信息不真实、不准确被出具警示函。而这只是7月私募监管函密集落地的缩

影，据同花顺iFinD数据，7月以来，私募机构被中国证监会、各地监管局及中基

协等累计开出154张监管函。若将时间拉长至年内，则已有1565张私募机构的

监管函，对比2025年同期大幅增长。值得注意的是，中国证监会及各地监管局

在近一年还开出了3张千万级罚单。有业内人士表示，在严监管、合规成本大

幅提升的背后，私募行业或加快优胜劣汰的节奏，违规自融或利益输送问题

会逐渐得到根本性解决，有利于行业的长远健康发展。

《关于加强商业银行互联网助贷业

务管理提升金融服务质效的通知》（以

下简称“助贷新规”）落地9个多月，助贷

格局悄然生变，“白名单”也成为市场观

察行业走向的重要窗口。北京商报记者

注意到，7月以来，多家民营银行更新合

作助贷机构名单，合作助贷机构数量整

体呈现收缩态势。从结构来看，作为资

金方的银行等更青睐互联网大厂系助

贷平台、头部上市助贷公司，而中小助

贷平台则陆续被移出合作名单。

将在8月1日正式生效的《个人贷款

业务明示综合融资成本规定》，成为助

贷市场的新节点，资方与助贷平台相互

观望，几乎在市场给出新反应后再行调

整。过往成本、利润结构已经难以适配

现有市场环境的大背景下，助贷行业凛

冬已至，在等待结束下行周期的过程

中，助贷正在彻底告别粗放。

民营银行整体缩减合作机构

进入2026年下半年，多家金融机构更新

互联网贷款合作机构“白名单”。7月28日，江

西裕民银行官网公告显示，当前该银行合作

的平台运营机构（即“助贷平台”）共计16家，

增信服务机构8家，助贷业务合作名单中不包

括委外催收类机构。而合作的增信服务机构

多为助贷平台关联的担保公司。

不仅是江西裕民银行，月内还有吉林亿

联银行、重庆富民银行、无锡锡商银行、深圳

微众银行等对公示名单进行了更新。从名单

来看，吉林亿联银行当前合作助贷机构均为

互联网大厂系、持牌消金或上市助贷平台。而

与2025年9月最初披露的56家合作助贷机构

相比，吉林亿联银行在此前的更新中已将各

类中小助贷平台和部分互联网导流渠道等进

行了全面削减。此外，无锡锡商银行在7月初

新增公示了委外催收合作机构名单，共计14

家机构位列其中。

而相较于其他大部分民营银行缩减合作助

贷平台数量，在4月更新的助贷合作平台运营机

构、增信服务机构名单中，无锡锡商银行共计有

21家合作助贷机构，担保公司26家，也是少数在

年内新增了合作机构的民营银行之一。

博通咨询首席分析师王蓬博指出，助贷

新规落地后，放贷机构要担起全流程风控的

主体责任，核心授信环节不能外包，还要总行

统一管控合作白名单，这就倒逼民营银行清

退那些合规、风控能力不达标的中小合作渠

道。再加上综合融资成本存在上限，行业利润

空间持续收窄，民营银行本身线下网点少、风

险承受能力有限，不管是控不良还是压运营

成本，都肯定更倾向和流量稳定、数据体系成

熟的头部平台合作。

针对调整合作机构的主要原因、后续助贷

业务的发展规模等问题，北京商报记者向重庆

富民银行、无锡锡商银行等多家银行进行了采

访，但截至发稿，未收到相关公司回复。

回暖核心在资金供给

作为互联网贷款市场重要的资金供给方

面，民营银行收缩合作助贷机构，直接冲击着

下游的助贷市场格局。自2025年10月助贷新

规正式落地以来，伴随着24%利率上限的“红

线”，助贷领域开启了新一轮大“洗牌”，资产

端规模收缩、利润暴跌在业内并不少见。

7月30日，针对当前民营银行等资方收缩

合作机构一事，北京商报记者向业内多家助

贷平台进行了采访。对于助贷新规落地以来

合作资方数量、业务规模的变化情况，受访机

构三缄其口，但集体释放的信号均表明，助贷

市场仍在寒冬期。

首要的冲击，在于助贷市场的钱变少了。

“除了两家头部助贷平台资方供给相对稳定

外，其余平台均受冲击，严重的平台全部资方

断供。即便是受影响较轻的平台，也流失了

50%—70%的合作资金。”助贷行业资深从业

人士肖明（化名）告诉北京商报记者。

这一变化带来的直接影响，在于助贷平

台放款规模的锐减。肖明指出，此前行业常态

下，单日放款规模至少八位数，普通腰部平台

单日几千万元，头部平台单日上亿元。现在不

少平台单日放款不足百万元，放款规模断崖

式下滑。同时，有腰部助贷平台在采访中表

示：“我们现在几乎都没有放量了。”

在肖明看来，助贷行业能否回暖，核心看

资金供给能不能恢复。对于助贷平台而言，现

阶段的问题不在于融资成本高低，而是有钱

也拿不到资金。

不论是民营银行还是消金公司，助贷平

台合作“白名单”都是动态调整的。“今天可以

把平台剔除，后续也能重新加回来，名单变化

释放的更重要信号，在于资方的合作意愿，”

肖明指出，“当前助贷行业风险事件尚未完全

出清，这种不确定性带来的信心负面冲击，直

接改变了资方和助贷平台的合作态度，资方

正在观望中。”

北京商报记者也在采访中了解到，为了

应对这一局面，有助贷平台自2025年四季度

开始便主动收缩成本、压缩开支，以应对行业

持续低迷的情况。另有上市助贷平台指出，助

贷公司应该稳步推进客群向“优结构”转型，

整体资方数量保持平稳。面对行业环境变化

与监管要求，需持续完善合规体系，增强成熟

风控能力和优质客群，对照监管及资方要求

完善内部运营体系，匹配市场合规标准。

王蓬博表示，民营银行是助贷机构重要

的合作方，民营银行收紧资金供给后，会持续

抬高助贷行业的准入门槛，行业集中度会稳

步提升，绝大多数撮合业务都会向头部平台

集中。

24%利率下助贷平台难生存

不仅仅是资金方处于观望状态，助贷平

台亦是如此。有腰部助贷平台从业人士表示，

公司当前已对业务做出了很多调整，后续要

等8月成本公示新规落地市场的反应和资方

的情况。

“现在助贷市场整体的资金投放是脉冲

式的节奏，结合近期投放情况来看，很多资方

6月中下旬就停了放款额度，在7月中旬打开

了短暂的窗口期，要求在指定日期内完成全

部放款。但8月1日又是一个新节点，后面有没

有资金、规模如何还并不确定。”肖明说道。

8月1日近在眼前，其特殊之处在于《个人

贷款业务明示综合融资成本规定》的正式生

效。按照要求，贷款平台应将与个人贷款相关

的所有成本纳入综合融资成本并进行明确公

示，包括但不限于正常履约情形下借款人需

支付的贷款利息、分期费用、增信服务费等融

资成本，以及违约情形下需要支付的逾期罚

息等或有成本。近期，已有部分银行、消费金

融机构等完成了相关部署。

《个人贷款业务明示综合融资成本规定》落

地，也意味着24%利率上限下，助贷平台展业的

“紧箍咒”再添一条。谈及助贷市场的经营成本，

肖明向北京商报记者算了一笔账：助贷平台的

流量采买成本约在5%—8%；中腰部平台的资

金成本从高点的8%附近回落到5%—6%之间；

更大的成本在于坏账风险损失，即便是行业

较优质水平也在15%左右。

“即便是不计入公司人力、日常运营成

本，这些硬性支出就意味着在24%年化利率

的上限下，只有自带流量和消费场景同时持

有金融牌照的头部助贷平台，才能在18%—

24%区间实现微薄盈利，大部分助贷平台在

长期纯24%利率模式下无法存活，需要寻找

新出路赚取额外利润。”肖明指出。

素喜智研高级研究员苏筱芮称，在过往

助贷行业发展历程中，助贷平台有流量、懂运

营，能为资方批量带来客群，叠加兜底的担保

模式，资方一度成为“资金通道”，缺乏有效话

语权。而助贷新规倒逼持牌机构强化自主风

控能力，加强合作机构合规管理，使得资方主

动性大幅增强。

“按照现有监管要求，持牌机构、助贷运营

机构、增信担保机构均需要在一套合规利率框

架之内完成对借款人的统一收费，对各方的精

细化风控定价水平带来极大挑战。在新型盈利

与分账模式尚未成熟之前，资方缩减合作方是

最为直接的选择。”苏筱芮补充道。

王蓬博判断，《个人贷款业务明示综合融

资成本规定》正式生效后，助贷行业的定价体

系会彻底透明化，靠拆分息费规避利率“红

线”的操作将被堵死，行业粗放式扩规模的发

展模式也就走到头了。届时，民营银行等资方

会进一步收紧合作准入标准，行业出清速度

还会加快，整体业务重心会转向优质细分客

群和场景化信贷服务。

北京商报记者廖蒙

● 民营银行缩减合作机构收紧资金供给

● 资金量减少50%—70%
部分平台资方断供

● 单日放款规模从几千万元缩减至不足百万元

● 腰部平台主动收缩规模

【助贷行业主要变化】

● 流量采买成本在5%—8%之间

● 资金成本为5%—6%

● 坏账风险损失约为15%

● 其他人力、日常运营成本

【助贷机构主要运营成本】


