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近日，拼多多在“未来之城”雄安新区的布局，吸引了不

少目光。据了解，拼多多集团正式成立拼多多信息技术服务

（雄安）有限公司，首期已现金注资5亿元，将释放超5000个

工作岗位，重点布局大数据处理、数字化运维、云平台服务

等业务。助力新区产业升级、激活人才活力。

这既是雄安新区集聚民营数字经济力量的重要一步，

也是拼多多从流量平台向供应链平台转型的关键布局。于

拼多多而言，助力雄安高新产业提质扩容、传统产业集群创

新升级，仅是其与区域产业共生共赢的一个缩影。从长远的

视角来看，拼多多深度扎根产业端，更为看重的是以全链路

赋能中国制造企业品牌化升级。

“2025多多好特产”河北赵县梨品类专项培训会现场

为就业筑巢引凤

据了解，目前拼多多已就雄安新公司推

出专项招聘计划，首批招聘岗位数量达到

1000个，整个招聘周期将为当地提供超5000

个工作岗位。这也是首个宣布将在新区设立

5000个岗位的互联网公司，且都是通过公司

直签的方式，为员工提供五险一金。

从拼多多发布的招聘信息来看，新公司

已经开始招聘平台治理的各类审核人才，岗

位包括客服、审核、运营、运维等，主要负责平

台内容生态管理、产品全生命周期质量把控、

审核流程优化升级等方面。

同时，针对新员工，平台还会提供技术培

训和晋升路径，培养一支严守合规底线的审

核专家团队，筑牢平台内容质量的合规防线，

持续推动平台治理的优化升级，积极构建商

家、用户及平台多方共赢的生态。

天眼查信息显示，拼多多信息技术服务

（雄安）有限公司成立于2026年5月，法定代表

人为杨清勇，经营范围包括信息技术咨询、数

据处理、基于云平台的业务外包服务等。

电商平台选择在雄安扩招互联网行业

岗位，这一变化与雄安吸引顶尖人才、高端

人才、技能人才等各类人才的大环境分不

开。早在2023年11月，雄安新区发布了《关于

打造创新高地和创业热土聚集新人才的若

干措施》（以下简称《措施》），推出人才引进

及重大平台落地奖励等16条政策措施。例

如，雄安设立年投入20亿元的人才发展专项

资金，重点支持人才培养引进、科研资助、激

励奖励等工作。

《措施》还提及，将大力吸引全球顶尖人

才，围绕新一代信息技术、现代生命科学和生

物技术、新材料，以及空天信息、绿色能源、

金融科技等重点发展产业，积极引进顶尖科

学家到雄安工作。同时，为人才提供精准化

服务保障。对符合条件的人才发放“雄才

卡”，凭卡可按政策落户、购房，子女入学优

先安排，享受教育医疗、交通出行、金融优惠

等优质便捷服务。

数据显示，2024年，有3万余名创新创业

人才扎根雄安。

构建区域创新支点

城市因人才而兴，产业因人才而旺。雄

安向云计算、大数据、人工智能等新技术领

域优秀人才敞开怀抱，这不仅吸引了拼多多

等互联网企业纷至沓来，还进一步助推雄安

新区因地制宜发展数字经济，形成现代化产

业体系。

拼多多落子雄安不仅是一次商业投资，

更是产业、教育、人才、科创的系统性赋能。在

拼多多此次释放的超5000个技术岗位，就聚

焦于大数据、云平台、数字治理等工作维度，

涉及数字经济发展、产业生态集聚、技术场景

迭代等多个领域，助力雄安新区打造为北方

数字经济新高地、全国数字治理标杆。

值得关注的是，越来越多北京高校在雄

安聚集。目前，北京交通大学、中国地质大学

（北京）、北京科技大学、北京林业大学首批4

所疏解高校雄安校区已进入大规模加速建设

阶段，预计2027年实现开门办学。

高校建设、人才智库是服务区域发展的

强劲引擎。以拼多多为代表的互联网企业提

供高质量岗位，一方面能虹吸外部高端人才，

另一方面则立足雄安产业创新需求，促进当

地高校产教融合，有效衔接教育链、人才链与

产业链。最终推动雄安高校从“疏解承接”转

向“特色发展”，人才储备从“输血”转向“造

血”，为雄安产业强、高校兴、人才旺、城市活

贡献力量。

据了解，未来拼多多会深度参与雄安新

区的发展和建设。拼多多相关负责人表示：

“随着新公司落户雄安新区，我们将基于当地

的发展需求，积极探索更多的合作可能，落地

更多业务场景，推动更多人才奔赴新区。”

当下，雄安新区正成为京津冀协同创新

的“超级连接器”，新产业、新技术快速发展。

2023年以来，央企在雄安新设机构增长近两

倍、累计超400家。截至今年4月，雄安新区建

立雄安科创中心等10余个创新平台，培育高

新技术、科技型、专精特新等企业超2600家。

人才、技术、资金等要素集聚，正在催生雄安

生长出新的产业链、创新链。

汇集高等院校、科研院所、央企优势为一

体的雄安新区，有望加快建成自主创新和原

始创新的重要策源地。

助力产业集群升级

拼多多与雄安一拍即合，除了人才、资源

以及区域发展方向上的契合，还有一项关键

因素，即雄安本地传统产业如鞋服、包装、食

品、毛绒玩具等，需要进一步创新升级，而拼

多多在产业带转型方面有着深厚经验。

2024年12月，雄安新区印发《关于支持

传统产业“先立后破”转型升级的意见》（以下

简称《意见》）的通知，提及到2027年，雄安新

区传统产业总部集群初具规模，产业链协同

共进、聚合发展，企业高端化、数字化、绿色化

发展水平大幅提升。

以时尚鞋服产业转型为例，《意见》提出

要大力推进产品功能、服务模式、制造工艺迭

代升级，提升时尚元素设计应用和表达水平。

在时尚鞋服中融入雄安元素，打造具有雄安

特色的鞋服品牌。

与此同时，针对运动户外、食品、家具等

优势产业，雄安新区也强调要增强产品迭代

能力，包括特色产品开发，以及提升智能化、

个性化定制等产品能力。比如，现代家具转型

需大力推广反向定制、全屋定制、场景化集成

定制等个性化定制模式，推进家居智能技术

突破和设计能力提升。充分挖掘传统文化，开

发独具特色的新中式家具。

根据《意见》规划，到2030年，雄安新区传

统产业创新能力显著提升，“雄安工坊”产品

广受认可，打造出一批示范性产业基地、一批

领先级名企优品、一批高端化专业人才。

拼多多对河北产业并不陌生。过去几年，

拼多多“千亿扶持”“新质供给”等专项行动曾

多次走进河北产业，为当地农户、商家提供专

项培训，及时讲解产品运营、促销活动、爆款

打造、平台政策等一系列内容，推动当地传统

产业改造升级。

例如，通过降低店铺账户提现门槛、下调

先用后付等技术服务费，拼多多为更多商家

特别是新商减负。同时，在流量侧，拼多多为

产品、技术创新能力强的新质商品给予更多

流量倾斜，帮助“北方鞋都”河北安新县的鞋

履、赵县雪花梨等产业进一步拓展销量，让其

有能力辐射更远的市场。

河北安新县三台镇一家鞋厂的负责人

王智福就是受益者。他曾推出的一款名为

“爆米花碳板跑鞋”的原创系列产品在拼多

多爆火。得益于拼多多结合销量以及评价等

的推荐算法逻辑，以及平台主动发现质价比

产品，进行流量倾斜的扶持等，该款跑鞋无

需付费推广，便产生了足够的自然流量。去

年2月，该产品一上架便销售一空，不少还卖

到了中国香港等地。

花漾化妆刷是从河北沧州青县走出来的

品牌。2024年，拼多多“百亿减免”“新质商家

百亿扶持计划”等举措，帮助花漾将先用后付

订单的技术服务费从1%降低至0.6%，让企业

把重心回归产品。“帮助我们节省了可观的经

营成本。”花漾电商负责人翟晓凤感慨称。

这也预示着，基于“数字技术+产业带”的

深度赋能，拼多多有能力精准破解雄安及河

北传统企业改造升级的痛点，以可复制的数

字化方案推动生产、流通、营销全链条改造，

助力雄安及河北传统制造业、涉农产业实现

智能化升级、品牌化突围、柔性化生产，构建

数字技术与实体经济深度融合的产业集群。

深耕供应链是大方向

与雄安新区“千年大计”发展目标紧密协

同，这仅是拼多多深耕产业供应链的一块拼

图。从更长远的视角来看，拼多多的愿景是着

眼于全国产业和中国优质的供应链资源。

2025年，拼多多将扶持计划升级为“千亿

扶持”，计划三年投入千亿资源，加大力度对

中小商家、新质商家进行扶持与激励。同时，

拼多多拿出1000亿元正式组建“新拼姆”，开

启品牌自营，继续重仓中国供应链，带动国内

产业高质量、品牌化发展，表明其持续深耕供

应链的决心。

以湖南邵东为例，当地生产了全国七成

以上的学生书包，但长期以代工为主的模式

也一度让邵东面临“同质化竞争”的困境。在

拼多多的扶持下，当地商家借助平台的数据

分析，进行精准的产品研发，先后涌现出了多

个爆款品牌，推动邵东完成了从“代工腹地”

向“品牌高地”的产业转变。

截至目前，拼多多“新质供给”专项团队

已先后走进义乌美妆、深圳数码、山东零食、

邵东箱包、平湖羽绒、威海钓具等超百个优质

制造业集群，并深入原材料、配件等供应链的

各个环节，推动供应链各个环节实现“累进式

创新”，积极破解同质化竞争的产业难题，助

力产业完成品牌转型。

今年一季度，拼多多“千亿扶持”惠商政策

仍然保持高度投入，并对“多多好特产”“新质

供给”“电商西进”等专项行动进行迭代升级。

其中，“2026多多好特产”专项行动在去年扶持

商品、商家的基础上，开始深耕农产品的种植

培育、冷链物流、精深加工等上下游环节，推动

农产区提升价值链。目前，首批项目已先后在

南宁沃柑、海南凤梨、铜仁抹茶、宁夏枸杞、连

云港水产、岳阳酱板鸭等农特产区展开。

拼多多的“电商西进”政策也持续为广大

商家带来新增量。以中山照明产业为例，一款

大型吸顶灯从中山运送到甘肃，原来的运费达

到四五十元。在平台兜底二次物流中转费用

后，运费已降到10元左右，很多商家在西部地

区的订单量呈现年均30%以上的高速增长。

受益于“千亿扶持”等战略的持续投入，

平台生态及供应链体系实现稳步向好发展，

拼多多今年一季度营收达到1062亿元。在一

季度财报中，拼多多集团联席董事长兼联席

CEO陈磊表示：“今年是‘三年再造拼多多’战

略的第一年，也是供应链转型升级的关键窗

口期，我们将心怀感恩和敬畏，坚持将不忘本

作为一切发展的前提和基础，以及实现新跨

越的指引和依靠，继续加大对新业务、新模式

的投入。”

据了解，在产业带，拼多多“千亿扶持”将

继续加码“新质供给”，加快“新质供给”的培

育力度和上行速度，促进产业带迈向品牌化、

高质量发展。工人正在利用密网筛出毛中的倒根

沧州化妆刷


