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库克把未来和遗憾都留给苹果AI
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南亚地区遭受极端高温冲击OpenAI秘密递表 超级IPO“三强争霸”
Focus

聚焦
·图片新闻·

继SpaceX和Anthropic相继启

动IPO进程后，OpenAI也紧随其后递

表，一场史无前例的超级IPO竞逐赛鸣

锣开赛。

当地时间6月8日，OpenAI宣布已

向美国证券交易委员会（SEC）秘密提

交S-1上市招股书草案。该公司在声明

中称，鉴于相关消息可能会被媒体提

前曝光，因此决定主动对外披露。不

过，OpenAI同时强调，目前尚未确定

具体的上市时间表。“上市仍需经过一

段时间准备。作为一家非上市公司，我

们目前在部分业务决策和运营层面仍

享有更高的灵活性。”

另有市场消息称，OpenAI正与高

盛、摩根士丹利合作筹备上市事宜。若

推进顺利，最早可能于今年秋季登陆

资本市场。

据了解，秘密提交S-1是当前美国

科技公司IPO的常规做法。该流程允许

公司在财务信息公开披露前，先与监

管机构完成来回沟通，修订招股说明

书。对大多数投资者而言，这意味着在

正式IPO路演启动前，看不到OpenAI

的具体财务数据。

《华尔街日报》指出，OpenAI的早

期 投 资 者 包 括 Khosla Ventures、

Thrive Capital和微软，此后又引入更

多知名机构和企业投资者。一旦上市，这

些早期投资者将迎来大规模退出窗口。

就在披露IPO进展的当天，奥尔

特曼与OpenAI首席科学家雅库布·

帕乔基还联合发布长文，阐述Ope-

nAI的发展规划。该文章透露，Ope-

nAI正致力于构建自动化AI研究员，

预计到2028年3月“可能有相当比例

的研究工作将由AI系统与我们的研

究人员协同完成”。

同时，上述文章指出，OpenAI正

迈入发展的第三阶段，经济形态正开

始围绕AI重塑，核心问题是如何让先

进AI变得充足、普惠、安全、实用且便

捷，使每个个人和组织都能从中受益。

前沿能力只是任务的一部分，更艰巨

的工作是将这种能力转化为人们真正

可用的工具，并帮助其蓬勃发展。

争夺资金

OpenAI递表与其头号竞争对手

Anthropic递表仅相差一周。6月2日，

Anthropic率先宣布已向SEC秘密递

交S-1招股书。Anthropic方面表示，

递交保密S-1文件后，待SEC完成审

核，公司便可选择上市。Anthropic暂

未披露具体募资规模及上市时间，仅

表示最终安排将取决于市场环境及其

他外部因素。

作为当前全球最具影响力的两

家基础大模型企业，OpenAI与An-

thropic长期处于激烈竞争状态。从

模型能力、企业客户、开发者生态到

融资规模，双方均在争夺AI产业的

主导地位。

在递表前夕，Anthropic宣布完成

总额650亿美元的H轮融资，投后估值

达9650亿美元，反超OpenAI，成为全

球估值最高的AI创业公司。相比之下，

OpenAI方面于今年3月完成约1220

亿美元融资后，估值达到8520亿美元。

业绩方面，Anthropic披露数据显

示，其在今年2月的年化收入已达140

亿美元，并且在过去三年中的每一年，

年化收入增长超过10倍。5月，An-

thropic披露，其年化收入已超过470

亿美元，到6月底有望达到500亿美元。

作为对比，今年3月，OpenAI方面

披露，月度营收已达20亿美元，按此年

化计算约为240亿美元。不过，两家公

司采用的统计口径并不完全一致，仅

具有参考意义。Anthropic将部分通过

云服务合作伙伴实现的销售收入纳入

统计，而OpenAI并未采用相同口径。

同时，SpaceX正向史上最大规模

IPO发起冲击。SpaceX计划于6月12

日以135美元/股的价格发行约5.56亿

股，募资750亿美元，对应估值约1.765

万亿美元。

晨星首席股票分析师迈克尔·菲

尔德表示：“这些公司为赢得AI竞赛正

在疯狂烧钱，而公开股权是当前成本

最低的融资渠道，尤其在利率上升的

环境下。”OpenVC创始人兼CEO

David Shapiro认为，Anthropic年内

升值幅度远超OpenAI，但从二手市场

角度看OpenAI并未被抛弃，估值依然

“极其成功”；且OpenAI二手股价近期

还略有跳升，投资者似乎在把两者共

同定价为大模型竞赛的“双赢者”。

不过，专家普遍认为，率先完成

IPO的一方大概率能够截流正在收紧

的AI资金池，不过该资金池也可能已

被排在最前面的SpaceX分流。分析指

出，取决于SpaceX发行的市场反响，

Anthropic与OpenAI可能因巨额融

资需求争相推进上市进程。

咨询机构Issuer Network创始人

Patrick Healy表示：“屋子里的氧气就

那么多。SpaceX将消耗掉海量资本，

第二家上市的公司处境会比第三家更

好。”换言之，在全球资本供给有限的

背景下，OpenAI和Anthropic谁能拿

下美股“基础大模型第一股”的头衔，

谁就有机会在全球资本池中占据更有

利的位置。

北京商报记者赵天舒
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受厄尔尼诺现象、全球气候变暖、季风延迟

和降雨减少，以及城市热岛效应等多重因素影

响，今年席卷南亚次大陆的极端高温从4月初就

已开始，比以往时间更早、范围更广、强度更大。

截至5月底，印度拉贾斯坦邦局部最高温度

达51摄氏度，据统计，在4月下旬全球最热的

100个城市中，印度占95席，热浪覆盖印度中

部、北部和西部全域，高温对印度经济的打击已

远超自然灾难的范畴。多家国际评估机构预测，

极端高温可能导致印度本财年的国内生产总值

（GDP）增速降至5.8%至6.7%，若关键农作期降

水短缺，通胀率可能攀升至5.5%左右。

5月以来，巴基斯坦多地气温创下同期历史

新高。

世界银行发布《气候与发展报告》显示，若

无强力举措，预计到2050年，在高温和洪水等

因素叠加下，巴基斯坦GDP可能损失18%至

20%。当前高温推高了农产品和能源价格，巴基

斯坦统计局日前公布数据显示，5月通胀率同比

上涨了11.7%，升至两年来的最高水平。

在孟加拉国，热浪持续推高电力需求，放大

供应不足短板。正常天气下，孟加拉国电力需求

在1万兆瓦至1.1万兆瓦之间，极端高温期间，这

一数字骤升到1.6万兆瓦至1.7万兆瓦，甚至更

高。电力缺口催生严重的拉闸限电，对居民生活

和农业灌溉造成影响，农民被迫改用成本高昂

的柴油泵进行灌溉，生产成本上升。作为孟加拉

国经济支柱的成衣制造业也因供电不足遭遇生

产中断，部分工厂被迫使用昂贵的备用发电机，

削弱了全球竞争力。

在斯里兰卡，高温与干旱严重影响其农业

领域。今年一季度，斯里兰卡茶叶总产量降至

5960万公斤，其中3月茶叶产量同比下降

14.5%。高地茶园和中地茶园受影响最为严重，

产量分别下降了17%和22%。茶叶出口是该国

外汇收入的重要来源，减产不仅意味着农民收

入受损，还直接冲击国家的国际收支。

北京商报综合报道

9日，巴基斯坦卡拉奇，通勤者在炎热的夏日街头饮用提供的冷水。视觉中国/图

这是蒂姆·库克最后一次以掌舵者身份登台苹果年

度全球开发者大会（WWDC）。北京时间6月9日凌晨，美

国加利福尼亚州库比蒂诺苹果园区，库克如过去数年一

般，主持了新一届全球开发者大会。

当然，这是一届并不“庸常”的大会：它被视作库克

任期的“收官之作”，也是苹果为AI赌上未来的关键一

战——此前低谷多年的苹果AI终于迎来实质性突破，

整场大会将核心尽数押注在了AI升级上。

为打造全新的Apple Intelligence，苹果推出了由端

侧模型、私有云计算与系统调度器共同组成的全新架构，

以重构后的Siri AI为核心，试图补上过去数年智能生态

的短板。

库克的收官之作，暂时难以惠及包括中国区在内全

球市场范围内的大量用户。

两年AI追赶路

苹果入局生成式AI的步伐与成果都相对

滞后，曾经在创始人史蒂夫·乔布斯带领下开

创智能手机品类的科技巨头，近两年成了不

断调整战略的行业追赶者。

2024年6月11日的WWDC大会上，苹果

首次推出Apple Intelligence智能体系，入

局AI赛道。彼时，或许出于对技术能力与市

场接受度的谨慎，公司选择牵手OpenAI展

开合作，借外部技术补齐自身智能生态的短

板，试图打破多年来旗下iPhone智能化不足

的局面。

但技术立身却将AI“外包”且功能并不足

够惊喜，市场对当时的苹果AI并不买账。当日

收盘，苹果股价下跌1.91%。

事后来看，苹果与OpenAI的合作也未达

市场预期——功能更新零散、智能化体验有

限，始终没能形成成熟完整的AI使用生态。同

时受各地合规政策影响，相关功能落地受阻、

更新延期，让苹果的初代AI布局陷入停滞，也

让其在智能手机AI竞赛中持续处于被动位置。

艾媒咨询CEO张毅在接受北京商报记者

采访时表示，AI赋能已经成为智能硬件迭代

升级的核心刚需，不仅能够提升产品使用效

率，更能从效率、知识、情绪等多个维度丰富

用户体验，拔高产品的核心价值，是消费电子

业务拓展不可或缺的核心能力。

在此背景下，苹果开始调整AI发展战略，

转向与谷歌达成深度合作，甚至还在今年5月

中旬传出与OpenAI为期两年的合作关系趋

于紧张、甚至因违约对簿公堂的流言。

历经两年摸索与迭代，今年在库克收官

的WWDC大会上，苹果正式推出全面升级的

Apple Intelligence，在模型、云计算、系统

等层面，完成了品牌AI布局以来最大幅度的

体系革新。

依托与谷歌的深度技术合作，苹果实现

了Siri的智能化蜕变，过去局限于简单指令交

互的语音助手，升级为具备深度理解、多场景

协同能力的全能智能助手。

艾瞰未来CEO辛向军此前告诉北京商报

记者，AI发展的核心是深度渗透日常生活、打

通软硬件全场景入口，但行业目前仍存在诸

多不确定性，用户认可度、跨系统的数据打通

与适配问题，是当下硬件厂商需要长期攻克

的难题。

库克之后 苹果依然被动

WWDC 2026发布会结束后，苹果股价

在当日交易中下跌1.89%，报收301.54美元。

截至发稿，盘前交易继续下探0.39%，总市值

约4.43万亿美元。

显然，库克在台上的最后一舞，并未完全

打消市场对苹果AI战略的疑虑，反而让外界

看到，即便完成了与谷歌的深度绑定，苹果在

AI赛道的被动局面仍未扭转。

掌如研究院院长何基永在接受北京商报

记者采访时表示，与谷歌合作补足AI短板，是

苹果提升产品生态协同效率与用户体验的积

极举措，但市场反应平淡，一是因为这些AI功

能多为优化现有服务而非革命性创新，未达

到投资者的更高期待；二是市场对苹果AI战

略的落地速度存疑，叠加整体科技板块情绪

波动，共同影响了短期股价表现。

他同时提到，股价短期波动并不否定苹

果的长期价值，若后续AI功能用户反馈积极，

仍有望带动换机潮或服务收入增长。

这种被动，一定程度上也来自国内智能

手机厂商在AI领域的快速追赶与落地。2026

年以来，华为、小米、OPPO、vivo等头部品牌

均已完成系统级AI智能体的部署，主流旗舰

机型普遍搭载端侧大模型，支持跨应用任务

执行等核心能力。例如，华为依托自研盘古

大模型，在旗舰机型上实现了AI写作、修图

等实用功能，鸿蒙生态的跨设备协同能力也

在AI加持下进一步强化；小米在今年4月开

源了旗舰大模型，启动万亿Token计划，未

来三年将投入超600亿元押注AI赛道，其手

机端智能体已能处理复杂任务链、跨应用执

行等进阶操作；荣耀的智能体已覆盖超3000

个使用场景，实现购物自动化、个性化记忆

等实用体验。

值得注意的是，IDC发布的2026年第一

季度中国智能手机市场数据显示，苹果当季

出货量达1310万台，同比增幅高达33.3%，市

场份额升至18.9%，位居国内市场第二位，仅

次于华为，交出了一份超出行业平均水平的

良好开局。但这份亮眼的市场表现，并未转化

为AI竞争中的主动优势。

相比之下，苹果的AI升级仍停留在“发布

即延迟”的阶段。尽管本次WWDC上推出了

重构后的Apple Intelligence与Siri AI，但

受区域合规要求限制，核心功能在欧盟与中

国大陆市场均暂无法上线。

此番发布，并未真正打破苹果在AI领

域的被动局面。面对国内厂商成熟的AI生

态与快速迭代的产品节奏，苹果的追赶之

路仍然漫长。

北京商报记者陶凤王天逸

2024年6月11日的WWDC大会上

苹果首次推出Apple Intelligence智能体系

入局AI赛道

2026年第一季度中国智能手机市场

苹果出货量达1310万台

同比增幅高达33.3%

市场份额升至18.9%


