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专访光轮智能联合创始人兼总裁杨海波：

数据，机器人产业的新基建

Q：具身智能行业目前数据稀缺，是数据本身不
足，还是数据采集环节存在难度？

A：具身智能的数据现状与大语言模型、自动
驾驶行业有本质区别，数据稀缺并非单纯源于数
据量不足，而是数据类型、采集逻辑存在根本差
异。大模型依托互联网沉淀的数十年文本数据，自
动驾驶有大量上路车辆持续产生道路采集数据，
这两类数据采集成本相对可控，主要成本集中在
筛选、清洗与标注环节；而具身智能没有现成的线
上文本或道路采集数据可用，必须依靠实时实景
的物理交互数据，还需额外采集力反馈等物理交
互信息，本身数据缺口极大。此外，自动驾驶面向
结构化道路场景，具身智能则要应对千变万化的
非结构化场景，数据规模化、标准化难度远高于前
两者，数据供给成为行业核心刚需痛点。

Q：光轮智能2023年成立，当时大模型、自动驾
驶方案等赛道热度极高，公司为何选择聚焦数据这
一细分？

A：我们始终认为，AI的技术发展是以数据为
核心。当时我们判断，物理世界的具身智能需要海
量3D实景数据，这是行业的空白切入点，因此没有
直接投身大模型研发。初期我们从服务四轮机器
人，也就是自动驾驶这类相对简单的场景切入提供
数据服务，2024年下半年，行业对具身智能数据的
需求大幅提升，我们顺势聚焦该赛道，精准匹配产
业实际需求。

Q：公司布局了仿真合成数据、人类行为数据等
多种路径，未来会有所侧重吗？具身智能产业最需
要什么样的数据？

A：具身智能数据必须同时满足高质量、大规
模、多样性三大核心要求。高质量指数据不只是单
纯的视频素材，还要包含完整的物理交互信息，保

障模型训练的有效性；大规模是因为具身智能处于
训练早期，数据量需求至少是自动驾驶的1000倍，
少量高质量数据无法满足训练要求；多样性要求场
景、任务、执行主体足够多元，甚至失败、有瑕疵的
数据都具备极高价值。分享一个案例，我们曾有客
户以1.5倍价格收购这类“不那么成功”的案例数据。
我们采用实景采集与仿真生成并行的技术路线，实
景数据既能满足客户需求，又能为仿真场景扩容，
实现效率最大化。

Q：对比机器人本体的炫酷动作，如何让外界理
解机器人数据的价值？

A：我们可以把数据服务比作机器人的教育体
系，机器人的硬件是身体，大模型是大脑，数据就
是大脑学习的知识。我们既为机器人提供训练数
据以提升能力，也提供评测数据为机器人“出题考
试”，帮助其发现不足并持续迭代。未来机器人走
进千家万户，或许需要像汽车驾照一样的国家级
准入考试，我们就是搭建这套培养与考核体系的
核心服务商。

Q：具身智能数据的成本主要集中在哪些环节？
A：具身智能数据的核心成本分为四部分：一是

场景成本，包括真实场景运营、仿真场景搭建的费
用；二是人力成本，涵盖数据采集、标注的人员相关
费用；三是设备成本，涉及实景采集、仿真操作的硬
件投入；四是数据处理成本，包括数据清洗、自动化
标注、存储、质检的平台研发与运营费用。

Q：公司近期完成了10亿元大额融资，投资方
最认可公司的哪些核心优势？

A：投资方的认可主要集中在三点：一是赛道价
值，各方一致认为具身智能数据是决定行业发展的
核心要素，赛道前景明确；二是行业地位，我们是业

内最早布局具身智能数据、行业认知最领先、技术
实力最强、服务头部客户最稳定的企业，交付能力
与技术水平处于行业前列；三是生态合作优势，这
次融资的一个特点是，我们获得新希望集团、奥克
斯等场景方的产业投资，当然，投资的背后是我们
的生态合作，我们负责挖掘场景数据价值，场景方
提供真实落地环境，双方价值高度互补。后续我们
会继续扩大与产业方的场景合作，进一步深挖场景
数据价值。

Q：公司选择在北京海淀中关村布局，发展过程
中获得了哪些支持与利好？

A：选择落地中关村核心是看重这里独有的人
才、政策、生态三大优势。一是人才优势，公司的办
公室几乎正对清华南门，能够吸纳顶尖高校学生参
与研发，区域智能领域人才密度领先；二是创业环
境优势，海淀区政府的政策扶持、资本配套完善，创
新创业氛围浓厚；三是生态优势，海淀已形成从算
法、算力到数据的全链条协同创新生态，产业链完
整，适配具身智能这类体系化创新领域的发展。

Q：公司目前营收增速如何？相比机器人本体企
业，是否能更早实现商业化与盈亏平衡？

A：我们正处于高速增长阶段，2025年全年收
入是2024年的10倍，预计2026年一季度收入就会
超过2025年全年。我认为2026年是具身智能数据
规模化的元年，我们从商业端也看到了百倍于去
年的需求出现。我们作为数据服务商，相比本体、
模型厂商能更早实现商业化收入、更早达成盈亏
平衡。我们是具身智能赛道的送水人，就像淘金热
潮里的卖铲人、送水人，是为整个行业筑牢地基的
基础设施提供方。

北京商报记者陶凤 王天逸/文
高嘉骏/摄

在这一轮堪比“淘金热”的科技产业浪潮中，市场大量关注

投向机器人本体研发与具身大模型算法突破，而作为底层基

础设施的数据环节，更有可能抢先兑现产业刚需，成为率先跑

通具身智能商业化的核心领域。

2026中关村论坛年会期间，北京商报记者与光轮智能联

合创始人兼总裁杨海波展开深度对话，围绕具身智能的数据

困境、行业实际需求、技术从实验室走向市场的核心要素等议

题进行交流。

记者了解到，光轮智能服务智元机器人、银河通用等头部机

器人团队，字节跳动、阿里等科技大厂，以及比亚迪、吉利等制

造业巨头，是服务头部科技企业与机器人厂商的数据与仿真基

础设施服务商。企业将自身定位为具身智能赛道的“送水人”与

“卖铲人”，在机器人本体尚未大规模普及的行业早期，凭借贴

合产业需求的数据服务实现了技术和商业层面的同步增长。

访谈中杨海波表示，数据是驱动具身智能跨越技术鸿沟、落

地工厂与家庭场景的核心基础设施，而物理交互数据的标准化

采集与规模化生成，正是具身智能产业化落地的首要前提。


