
IPO排队近7个月，芜湖埃泰克汽车电子股份有限公司

（以下简称“埃泰克”）主板IPO迎来关键节点。上交所官网显

示，公司于1月20日上会迎考。在埃泰克闯关IPO的进程中，

奇瑞汽车是个绕不开的角色，其既是埃泰克的股东又是公司

第一大客户。另外，从披露的招股书来看，埃泰克应收账款规

模总体呈现增长趋势，截至2025年上半年末，公司应收账款

余额约11.22亿元，占当期营收的比例达36.88%。

新能源提速IPO“海尔系”欲拓A股版图
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今日IPO上会

根据安排，上交所上市审核委员会于1月

20日召开2026年第2次上市审核委员会审议

会议，审核埃泰克的首发事项。据了解，埃泰克

主板IPO于2025年6月20日获得受理，并于7月

16日进入问询阶段。

作为一家汽车电子智能化解决方案提

供商，埃泰克主要从事汽车电子产品的研

发、生产及销售，同时为客户提供汽车电子

EMS和技术开发服务，产品覆盖车身域、智

能座舱域、动力域以及智能驾驶域四大核

心功能域。

从业绩表现来看，埃泰克报告期内营收、

净利均逐年增长。具体看，2022—2024年及

2025年上半年，埃泰克营收分别约21.74亿元、

30.03亿元、34.67亿元、15.22亿元；归属净利润

分别约9170.34万元、1.91亿元、2.12亿元、

9246.09万元。

不过，亮眼的业绩单背后，埃泰克与奇瑞

汽车的关联交易引发市场关注。招股书显示，

奇瑞汽车系奇瑞股份和奇瑞控股的统称，其

中奇瑞股份持有14.99%的埃泰克股份，系公

司第一大股东，奇瑞控股曾系奇瑞股份的第

一大股东。

埃泰克对第一大客户奇瑞汽车的销售金

额也逐年增长。具体来看，报告期内，埃泰克对

奇瑞汽车销售收入分别约为6亿元、10.57亿

元、18.68亿元、7.65亿元，占公司营收的比例分

别为27.6%、35.21%、53.89%、50.26%。

对此，埃泰克方面表示，主要系奇瑞汽

车整车销量持续提升，销售车型智能化程

度不断提高，带动公司对其销售产品金额快

速增长。

应收账款周转率走低

本次冲刺上市，埃泰克拟募集资金约15亿

元，扣除发行等费用后，拟投资于埃泰克年产

500万件的汽车电子项目、伯泰克汽车电子生

产基地扩建项目、埃泰克研发中心建设项目、

伯泰克研发中心建设项目和补充流动资金等。

冲刺IPO背后，埃泰克的应收账款规模呈

现增长趋势。招股书显示，报告期各期末，埃

泰克应收账款余额分别约7.45亿元、10.81亿

元、12.21亿元、11.22亿元，占公司营收的比例

分别为34.26%、36%、35.22%、36.88%。埃泰

克方面表示，公司应收账款主要来源于国内

知名整车厂商和汽车零部件供应商，应收账

款无法收回的风险相对较小。随着公司经营

规模的扩大，在信用政策不发生改变的情况

下，期末应收账款余额仍会保持较大金额且

进一步增加。

此外，埃泰克的应收账款周转率逐年下

降，且始终低于同行业可比公司的平均水平。

财务数据显示，2022—2024年及2025年上半

年，埃泰克的应收账款周转率分别为3.59次、

3.29次、3.01次、2.6次，同期可比公司的应收账

款周转率平均值分别为4.62次、4.27次、3.87

次、3.77次。对此，埃泰克方面解释称，主要系

公司报告期内向奇瑞汽车销售增多，奇瑞汽车

回款多采用宝象供应链平台回款，导致公司报

告期内应收账款余额增加。

中关村物联网产业联盟副秘书长袁帅表

示，应收账款周转率逐年下降，从经营层面

看，回款速度放缓可能带来经营活动现金流

承压，资金被客户占用的规模持续扩大；从财

务层面看，应收账款周转率下滑降低了资金

使用效率。

股权关系方面，埃泰克的控股股东为芜湖

佳泰以及澳洲埃泰克，合计控制公司34.36%

的表决权，公司实际控制人为陈泽坚（CHEN

ZEJIAN）。

针对相关问题，北京商报记者向埃泰克方

面发去采访函进行采访，但截至记者发稿，未

收到公司回复。

北京商报记者马换换李佳雪

保护投资者从严谨信披开始
周科竞

因公司重大合同公告涉嫌误导

性陈述等，容百科技遭证监会立案调

查，公司股价应声大跌逾11%。近期，

向日葵、天普股份等多只股票都在信

息披露上栽了跟头。信息披露是否严

谨，直接关系到投资者做出怎样的决

策，因此，上市公司在信息披露时必

须严谨，别因为信披违规导致上市公

司和投资者的“双输”。

信息披露是上市公司与投资者

之间沟通的桥梁，是投资者了解上市

公司真实状况、做出投资决策的重要

依据。投资者只能通过上市公司公开

披露的信息，来评估公司的价值和风

险，进而决定是否投资以及投资的规

模。因而，信息披露是否准确、完整、

及时，直接决定了投资者决策的科学

性和合理性。

然而，个别上市公司却未能充分

认识到信息披露的重要性，在信披过

程中存在违规行为。以容百科技为

例，重大合同公告中的“1200亿元合

同总金额”竟然是公司估算得出。公

司与宁德时代签署日常经营重大合

同原本是一件好事，本应该当做利好

消息看待，却因为信披违规的问题，

好事变成了坏事，公司股价不涨反

跌，让持股的投资者们十分无奈。如

果上市公司在信披过程中能够做到

合法合规，容百科技的股价表现大概

率会是另一番景象。

此外，有些上市公司还存在误导

性陈述的问题。通过虚假或引人误解

的信息，误导投资者对公司实际情况

的判断，使投资者基于错误的信息做

出投资决策，最终遭受投资损失。这

种行为不仅损害了投资者的利益，也

破坏了资本市场的公平、公正、公开

原则，扰乱了市场秩序。

信息披露违规对于上市公司自

身也是有百害而无一利。从短期看，

信披违规或许能暂时掩盖公司存在

的问题，但纸终究包不住火，一旦问

题暴露，公司股价必然下跌，市值大

幅缩水。从长期看，信披违规会损害

公司的声誉和形象，降低投资者对公

司的信任度，使公司在市场竞争中处

于不利地位。一个失去投资者信任的

公司，很难在资本市场上立足。

要避免出现上市公司和投资者

“双输”的局面，上市公司必须做到

严谨信披，对信息披露进一步从严

把关。加强对信息披露内容的审核

把关，确保披露的信息真实、准确、

完整、及时，不夸大、不隐瞒、不误

导。同时，上市公司还应加强对相关

人员的培训，提高其法律意识和业

务水平，增强其对信息披露重要性

的认识。

同时，投资者也要对信息披露存

在问题的上市公司在估值环节区别

对待。只有让上市公司意识到投资者

对于信息披露的重视程度，才能让上

市公司真正把信息披露工作重视起

来，最终实现上市公司和投资者的

“双赢”。

严谨信披是资本市场的基本要

求，也是保护投资者权益的关键。在

价值投资型股市中，真实准确的信息

披露必不可少。

Stock talking
侃股

独立IPO

伴随海尔新能源启动上市辅导，“海尔

系”资本版图或再下一城。

据了解，海尔新能源成立于2022年5月

11日，为海尔集团旗下唯一的新能源主体。海

尔新能源控股股东为海尔集团公司全资子公

司青岛纳晖控股有限公司，直接持股59.4%。

在业务层面，海尔新能源聚焦“绿能+储

能+智慧能源控制器”三大产业，专注于为国

内/外的家庭、工商业用户提供集光伏、储能

系统开发、勘测、设计、安装及售后运维为一

体的一站式服务。

背靠海尔集团，海尔新能源的资本化步

伐持续加速。2025年4月，海尔新能源完成A

轮融资，获得国投创益、中国石油昆仑资本、

普超资本、星航资本、恒旭资本等投资，融资

规模超7亿元。随后，海尔集团于当年末着手

推动海尔新能源上市进程。证监会官网显示，

海尔新能源于2025年12月31日完成上市辅

导备案，向A股发起冲刺，辅导机构为国泰海

通证券股份有限公司。

启动上市辅导仅半个月后，近日海尔新

能源宣布完成B轮融资。海尔新能源方面表

示，已与农银投资、招商银行、鲁信创投、山能

资本等资方达成合作，本轮融资超10亿元。

海尔新能源方面称，B轮融资是品牌战略

升维与生态跃迁的开始。公司致力于搭建能

源互联网生态平台，实现该平台与智慧家庭、

智慧办公、智慧工厂真正融合在一起，为家庭

及工商业用户提供高效、绿色、安全、实惠的

用电管电解决方案。

资本版图有望扩容

回望海尔集团的资本之路，可追溯到

1993年。彼时，在创始人张瑞敏的主导下，海

尔智家成功登陆A股市场。上市逾30年，如

今的海尔智家已成长为A股千亿元市值的家

电巨头企业。同时，海尔集团的资本触角也

向外大幅延伸，逐步搭建起跨越“A+H”的资

本版图。

截至目前，海尔集团旗下已囊括雷神科

技、海尔智家、海尔生物、盈康生命、上海莱

士、新时达6家A股上市公司，以及汽车之家、

众淼控股2家港股上市公司。值得一提的是，

目前海尔智家也已登陆H股上市，完成“A+

H”布局。

经同花顺iFinD统计，截至1月19日收盘，

上述8家“海尔系”上市公司总市值已达

3289.55亿元，其中海尔智家以2301亿元的市

值规模居首，其后还有上海莱士、汽车之家、

新时达、海尔生物4家百亿元市值公司，对应

最新的总市值分别为419.52亿元、205.72亿

元、111.53亿元、108.81亿元。

如今，伴随海尔新能源启动上市辅导，

“海尔系”资本版图有望再下一城。实际上，在

本次谋求新能源领域资本布局前，怀揣“多元

化战略”狂奔多年的“海尔系”，早已撕掉家电

领域的固有标签，发展成为深耕多领域的上

市公司集群。经梳理，在6家A股上市公司中，

海尔智家属于家用电器行业、新时达属于机

械设备行业、雷神科技系计算机行业企业；上

海莱士、海尔生物、盈康生命3家公司则属于

医药生物行业，而海尔集团大健康产业生态

便是以上述3家上市公司为核心进行构建。

从“海尔系”上市公司最新披露的财务数

据看，6家A股上市公司均实现盈利。2025年

前三季度，海尔智家以173.73亿元的盈利规

模拔得头筹，上海莱士次之，报告期归属净利

润约14.71亿元；海尔生物、盈康生命、雷神科

技、新时达归属净利润分别约1.98亿元、

8683.89万元、2004.48万元、434.62万元。而

港股上市公司汽车之家，2025年前三季度归

属净利润11.59亿元；2024年8月登陆港股市

场的众淼控股，系国内首家在中国香港上市

的保险科技平台，公司2025年上半年归属净

利润约2506.3万元。

针对相关问题，北京商报记者向海尔新

能源、海尔集团发去采访函进行采访，但截至

记者发稿，未收到海尔新能源方面回复，海尔

集团方面则表示无法接受采访。

争抢新能源赛道

海尔集团发力推动海尔新能源冲刺上市

的背后，在当前的资本市场中，布局新能源业

务已成为家电巨头的大趋势。伴随美的、

TCL、创维、海信等相继涉足光伏、储能领域，

家电巨头跨界新能源已从“试水”转向“重点

布局”。

相较海尔集团，以美的、创维集团为代表

的家电巨头，则更早便开始了在新能源领域

的业务布局。2020年，美的集团通过下属子公

司美的暖通以协议方式收购A股上市公司合

康新能控股权，成为合康新能间接控股股东。

据了解，合康新能为一家从事新能源与工业

自动化领域的科技企业，主要覆盖绿色能源

解决方案、户用储能及光伏并网逆变器、高压

变频器三大业务。

同年，创维集团创立深圳创维光伏科技

有限公司，经过多年发展，公司目前已实现

双品牌、多业务、多模式的全球化战略布局，

业务布局涵盖分布式光伏电站系统集成解

决方案、光伏产品智能制造、储能、运维、物

流、海外及投资等新能源业务。TCL科技在

新能源领域的业务布局同样始于2020年。彼

时，TCL科技通过TCL科技（天津）间接控股

TCL中环，成为TCL中环控股股东。

此外，值得一提的是，2024年，在经历一

场鏖战数月的竞争性收购后，海信集团旗下

海信网能拿下科林电气控制权，集团在新能

源领域业务布局也进一步展开。

“家电行业向新能源领域跨界浪潮的背

后，一方面是家电行业在存量市场下面临的

增长焦虑与第二曲线寻找；而更深层次的原

因则在于‘家庭能源管理’场景的爆发。”中关

村物联网产业联盟副秘书长袁帅表示，随着

户用光伏、光储热泵、虚拟电厂等概念的落

地，家庭正从单纯的能源消费者转变为“产消

者”，家电企业能够将家电产品与光伏发电、

储能电池、智能温控进行深度耦合，打造“发-

储-用”一体化的智慧家庭能源生态。

“相比传统新能源公司，家电系最大的优

势是‘离终端最近’。”中国企业资本联盟副理

事长柏文喜进一步表示，对于家电行业而言，

获客成本远低于需要重新建经销体系的纯新

能源企业。

“另外，家电巨头在C端有多年的品牌信

任，安装、售后、运维体系成熟，户用客户敢把

屋顶和电费账单交给公司，而多数组件厂、电

池厂擅长B端，却缺乏直达家庭的服务能力。”

柏文喜表示。

北京商报记者王蔓蕾图片来源：海尔新能源

“海尔系”资本版图扩张按下“快

进键”。海尔新能源近日官宣完成超

10亿元B轮融资，农银投资、招商银

行、鲁信创投、山能资本等联合入局。

此前，海尔新能源刚刚启动上市辅

导，欲冲刺IPO。

从两轮超17亿元融资落地到加

速推进IPO，海尔新能源的资本化之

路步步为营，也将成为“海尔系”拓展

A股版图的关键落子。

从新能源业务看，海尔集团在家

电圈并非首家，美的、TCL、创维等均

已在光伏、储能等领域有所布局，新

能源业务正成为家电巨头博弈的新

赛场。


